"  MARKTINFORMATION

Mit Radladern und Verdichtungstechnik hat sich Atlas
Weyhausen auch international eine gute Marktposition
erarbeitet. Neue Typen, Investitionen in Hybridtechnik,
Kooperationen auBerhalb Europas und die Erweiterung
des Kundenspektrums hierzulande sollen fiir weiteren
Schub sorgen, wie wir von Geschéaftsfiihrer Helmut

Lorch erfahren haben.

eit wenigen Wochen héngt sie gut
SSichtbar im Eingangsbereich der

Atlas Weyhausen GmbH in Wildes-
hausen: eine Gedenktafel zu Ehren des
Firmengrinders Dr. Friedrich Weyhausen,
der Ende Dezember 2009 verstorben ist.
Gestiftet hat die Tafel mit einem Reliefbild
des engagierten Baumaschinen-Experten
die gesamte Belegschaft — als Dank und
in Verbundenheit mit dem Firmengriin-
ders. Inm war der erfolgreiche Fortbe-
stand und die dauerhafte Unabhéngigkeit
seines Unternehmens sehr wichtig. Des-
sen Umwandlung in eine Stiftung schien
ihm der beste Weg, dieses Ziel zu errei-
chen.
Auch in Zukunft ist nicht geplant, diesen
Status der Unabhéngigkeit zu &ndern, wie
Helmut Lorch ausdriicklich betont, der seit
ber zehn Jahren Geschattsfuhrer des Un-
ternehmens ist. Die MaBgabe der recht-
lichen und wirtschaftlichen Eigenstédndig-
keit sei flr Atlas Weyhausen klar definiert
und unabéanderlich. Ebenso sind Koopera-
tionen mit anderen Herstellern — zumindest
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Geschiftsfiihrer Helmut Lorch weist ausdriick-
lich darauf hin, dass die Atlas Weyhausen
GmbH durch das noch von ihrem Firmengriin-
der initiierte Stiftungsmodell auch kinftig
unabhingig bleibt.

fir den europdischen Markt — nicht vorge-
sehen. ,Hier werden wir auch in Zukunft
absolut eigenstandig agieren und dabei auf
unser bewahrtes, sehr leistungsfahiges
Handlernetz bauen®, so sein Statement.

AuBerhalb Europas bewertet er die Koo-
perationsfrage allerdings etwas anders.
So arbeitet Atlas Weyhausen seit rund
funf Jahren in Nordamerika mit der Firma
Takeuchi eng zusammen, die dort Ma-
schinen aus Wildeshausen unter ihrem
Namen und Uber ihr Handlernetz ver-
marktet. Weitere internationale Koopera-
tionen im Bereich der Verdichtungstechnik
sind in Zukunft denkbar. Sie &ffnet uns in
vielen Exportmarkten rund um den Glo-
bus wichtige Turen in Vertriebsorganisati-
onen, durch die wir dann sukzessive auch
die Ladertechnik etablieren kénnen®, er-
lautert der Geschaftsflhrer.

Gut geriistet fiir die Zukunft

Bis zum Jahr 2008 war der Exportanteil
des Unternehmens daher auf gut 50 Pro-
zent angestiegen. Im Zuge der zuriickiie-
genden weltweiten Finanzkrise sei dieser
Anteil jedoch phasenweise deutlich ge-
schrumpft. ,Gllicklicherweise blieb - zu-
mindest fir uns — das Geschaftsvolumen
in Deutschland relativ konstant auf gutem
Niveau. Das hat uns geholfen, die zurick-
liegenden zwei Jahre vergleichsweise gut
zu bewaltigen”, so sein Fazit. 2010 sei die
Nachfrage sehr deutlich wieder angestie-
gen, sodass sich der Umsatz etwa auf dem
Niveau von 2006 einpendeln dtrfte. Teil-
weise bestehen sogar wieder deutliche
Lieferzeiten, die allerdings nicht auf Atlas
Weyhausen selbst, sondern primér auf die
Kapazitatsengpésse der Komponenten-
industrie zurlickzufthren sind.
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Weitere Griinde dafir sieht er in der ge-
sunden Kapitalstruktur, einer sehr flexiblen
Belegschaft und der Tatsache, dass der
Gesetzgeber die Kurzarbeitsregelung so
praxisgerecht gestaltet habe. Nicht zu
vergessen ist seines Erachtens die Tatsa-
che, dass Atlas Weyhausen sich seit jeher
auf Ladertechnik konzentriert habe und
die Erweiterung um Verdichtungstechnik
der Strategie der Spezialisierung gefolgt
sei. ,Natlrlich kommen unsere Walzen-
ziige vielseitig im StraBen- und Wegebau
zum Einsatz. Allerdings liegt unser
Schwerpunkt vor allem auf Maschinen far
den Erdbau, mit einer entsprechenden
Kundenstruktur. Den Kampf um die As-
phaltverdichtung nehmen wir bewusst
nicht auf uns. Wir haben unsere Nische
definiert, und in der spielen wir alle
Triimpfe eines mittelstandischen Herstel-
lers aus®, so sein Credo.

Zu den Herausforderungen dieser Unter-
nehmensphilosophie gehéren sicher auch
die Folgen der Abgasgesetzgebung, mit
der alle Maschinenhersteller zu kédmpfen
haben. Bei Atlas Weyhausen sieht man
sich auch diesbezlglich gut geriistet,
nicht zuletzt dank der guten Zusammen-
arbeit mit Lieferanten wie zum Beispiel
Deutz, der seit Uber 40 Jahren Motoren fir
die Wildeshauser Maschinen produziert.
JAuch fir die nachsten Gesetzesstufen
werden wir rechtzeitig die richtigen L&-
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Die Produktic sind in
sen gut auf die anziehende Nachfrage vorberei-
tet. Fir Lieferverzégerungen sorgen derzeit pri-
mdr die Engpésse bei Komy lieferern.

sungen bereitstellen kénnen - und trotz-
dem regelmaBig auch Maschinenneu-
heiten auf den Markt bringen®, hebt der
Geschaftsfiuhrer hervor.

Als Beispiel nennt er den AR 60 mit Hy-
bridtechnik, das nach dem 2007 vorge-
stellten AR 65 Super jetzt zweite Modell
mit dieser zukunftsweisenden Technik.
Ebenfalls neu ist der zur bauma 2010 of-
fizielt vorgestelite AR 75T mit Teleskoparm.
Auf diesem Gebiet fihlt sich das Unter-
nehmen schon langer zu Hause, denn
Teleskoparme werden bereits seit Jahren
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Auch GaLa-Bau-Betriebe, Kommunen und Land-
wirte stehen klar im Fokus des Atlas-Vertriebs.

Die Verdichtungstechnik ist vor allem interna-
tional ein wichtiger Tiiréffner fir den Ausbau
des Vertriebsnetzes,

Mit dem AR 75 T hat Atlas jetzt auch einen

Radiads ;

mit 'm im Prog

flr einen anderen Baumaschinenherstel-
ler entwickelt und im ungarischen Zweig-
werk gefertigt.

Mit dem neuen Lader mochte Helmut
Lorch neben der Bauwirtschaft auch an-
dere Zielgruppen verstarkt ansprechen.
Dazu gehdren unter anderem die Kommu-
nen und StraBenmeistereien, die zum Bei-
spiel in der Salzverladung mit einer Aus-
kipphdhe von 4,08 Meter im positiven
Sinn genau richtig bedient sind. Der Blick
reicht jedoch auch in die Landwirtschaft
hinein, wo die Kombination aus wen-
digem, vergleichsweise kompaktem Lader
und einer sehr guten Ladehdhe viele Még-
lichkeiten eréffnet.

Speziell fur die beiden genannten Kun-
densegmente sind auch noch weitere
neue Modelle zu erwarten, wenngleich
sich der Geschaftsfuhrer jetzt noch nicht

zu exakten Spezifikationen und einer Zeit-
achse auBern mochte. ,Unsere Radlader-
Palette beinhaltet derzeit 14 Modelle von
34 bis 125 PS. Sowohl| nach unten als
auch nach oben kann ich mir gut weitere
Typen vorstellen. Eines ist allerdings si-
cher: In die Riege der knickgelenkten klei-
nen Hoflader werden wir uns sicher nicht
einreihen. Wenn schon kompakt, dann
wird es ein typischer Atlas werden”, kun-
digt er an.

Die Ankindigung eines verstéarkten Enga-
gements in Richtung von Zielgruppen au-
Berhalb der klassischen Bauwirtschaft
drangt naturlich die Frage nach dem Ver-
triebs- und Servicenetz auf. Doch auch
diesbezuglich bleibt der Geschaftsfiihrer
seiner klaren Linie treu. ,Unser Handler-
netz ist in Deutschland nicht nur dicht
geknlipft und sehr leistungsféhig, sondern
zum Teil schon seit Jahrzehnten einge-
spielt. Diese enge Partnerschaft wollen
wir auf jeden Fall erhalten und pflegen.
Deshalb ware es kontraproduktiv, je nach
Zielgruppe unterschiedliche Handlerstruk-
turen auszubauen. Dazu sind die Schnitt-
mengen und das Risiko des markeninter-
nen Wettbewerbs zu gro3. Das wiirde am
Ende niemandem helfen, weder uns, noch
den Handlern, noch den Endkunden.”
Aus diesem Grund sieht Helmut Lorch
den besten Weg darin, dass zum Beispiel
interessierte Landmaschinenhdndler mit
den etablierten Atlas-Handlern zusam-
menarbeiten. Diesbezliglich gebe es
schon sehr erfolgreiche Beispiele, von de-
nen alle Beteiligten profitieren. Dabei
werde der Hersteller die Handler nach
Kraften unterstlitzen. ,Wir stehen fir alle
Fragen mit Rat und Tat zur Seite, sei es
nun bei Servicevertrdgen oder Finanzie-
rungen. Allerdings sind der Handel mit
Baumaschinen sowie der Service dafur
die Domane der Fachhandler, die ihr Ge-
schaft eigenstdndig entwickeln. Das ist
jedenfalls unser Verstandnis von Partner-
schaft auf Augenhdhe.” )

Betriebsratsvorsitzender Stefan Lorenz (li.)
ithergab kiirzlich stelivertretend fiir die Beleg-
schaft die Gedenktafel fir Dr. Friedrich Wey-
hausen an dessen Sohn Frank Weyhausen.
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